emeinsam wachsen im Maisanbau.
Die agaSAAT-Partnerschaft fir Lohnunternehmer.




Sehr geehrter Lohnunternehmer,

Sie sind das Ruckgrat der modernen Landwirtschaft. Tag fir Tag sorgen Sie
dafur, dass Saatgut in den Boden kommt, Ernten eingefahren werden und
Betriebe reibungslos funktionieren. Ihre Landwirte vertrauen Ihnen - nicht
nur bei der Technik, sondern auch bei der Beratung.

Genau hier setzt unsere Partnerschaft an. Die agaSAAT Hybrid GmbH ist wie
Sie ein mittelstandisches, inhabergefiihrtes Familienunternehmen mit kur-
zen Entscheidungswegen und dem Anspruch, in der Praxis zu Uberzeugen. Wir
sprechen Ihre Sprache, kennen Ihre Herausforderungen und bieten Ihnen eine
Zusammenarbeit, die sich lohnt.

Erfahren Sie in dieser Broschire, warum eine Partnerschaft mit der
agaSAAT Hybrid GmbH Ihr Geschaft bereichert - von zusatzlichen Einnahmen
iber exklusives Fachwissen bis hin zu gemeinsamen Marketing-Aktionen.

Lassen Sie uns gemeinsam wachsen.

N ENEING
Geschaftsfihrer, agaSAAT Hybrid GmbH

Inhalt

Uber agaSAAT Hybrid GmbH MICRO POWER ULTRA Vorteile

Unsere Starken Gemeinsames Marketing

Warum Lohnunternehmer? Social-Media-Partnerschaft
Synergie-Effekte 360°-Service & Support

Das Partnerschaftsmodell Jahresplan

Ihre Vorteile im Detail Interview Lohnbetrieb Janssen Rhede
Das Vierecksmodell Ihr Projektteam

Mais Ndchste Schritte

Raps, Soja & Graser Kontakt & Partnerschaft

MICRO POWER ULTRA



Uber die
agaSAAT Hybrid

Die agaSAAT Hybrid GmbH ist ein inhabergefihrtes,
mittelstandisches Saatgutunternehmen mit Sitz in
Neukirchen-Vluyn am Niederrhein. Seit Gber 25 Jahren
stehen wir fir hochleistungsfahige Maissorten, die
sich in der Praxis bewahren - auch unter schwierigsten
Bedingungen.

Unser Portfolio

- Mais (70+ Sorten)

- Raps

- S0ja

- Grasermischungen

- Sonnenblumen

- Energiertben

- MICRO POWER ULTRA Mikrogranulatdinger
- Saatqutbeizen

Unsere Reichweite

- Aktiv in Uber 17 europdischen Landern

- Stetiges Umsatzwachstum seit 2004

- DRY CONDITION AREA Zuchtprogramm seit 1998

)5+ +

Jahre Erfahrung Maissorten
Lander in Europa Fokus: 1hr Erfolg
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Was uns auszeichnet

agaSAAT Hybrid verbindet die Aqgilitat eines Mittelstandlers mit der Innovationskraft eines spezialisierten Zuchtungs-
unternehmens. Das macht uns zum idealen Partner fur Lohnunternehmen.

DRY CONDITION AREA

Seit 1998 zlchten wir gezielt stress- und
trockentolerante Maissorten. Die heifsesten
sechs Sommer aller Zeiten lagen in den
letzten 20 Jahren - unsere Sorten sind
darauf vorbereitet.

Praxisbewahrte Sorten

Unsere Sorten Uberzeugen in Landes-
sortenversuchen und EU-Sortenversuchen.
Wir liefern nicht nur Saatgut, sondern

Argumente, die auf dem Acker Uberzeugen.

MICRO POWER ULTRA

Mit unserem innovativen Mikrogranulat-
dunger sparen Sie Uber 110 €/ha und ist
das perfekte Zusatzprodukt fur jeden Lohn-
unternehmer bei der Maisaussaat.

R 1 1
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Kompetente Fachberatung

Unser regionaler Aufsendienst begleitet
Sie bei Sortenwahl und Anbau. Wir liefern
Ihnen Fachwissen und Versuchsergebnisse
aus erster Hand.

Full-Service Marketing

Wir erstellen fur Sie Flyer, Social-Media-
Posts und Werbematerialien in Threm
Design - professionell und kostenfrei. Ihr
Logo, unser Know-how.

Mittelstand pur

Keine Konzernstrukturen, sondern schnelle
Entscheidungen und pragmatisches
Handeln. Wir sprechen Ihre Sprache - Ihr
Erfolg ist unser gemeinsamer Antrieb.



Ihr Zugang zu neuen Potenzialen

im Maisanbau

Sie sind ndher am Betrieb als jeder Andere. Sie kennen
Flachen, Bestande und Herausforderungen aus erster
Hand - und sind oft die ersten Ansprechpartner, wenn es
um Entscheidungen im Maisanbau geht.

Dieses Vertrauen ist Ihr Vorteil im taglichen Geschaft.
Denn Sie zeigen nicht nur Leistung im Feld - Sie beein-
flussen Entscheidungen.

Genau darin liegt Ihre Chance:

Mit leistungsstarkem Saatqut erweitern Sie Ihr Angebot,
schaffen zusatzlichen Nutzen fur Ihre Kunden und gene-
rieren neue Erlose.

So entwickeln Sie Ihr Unternehmen gezielt weiter - vom
Dienstleister zum gefragten Partner im Maisanbau.

Direkter Kontakt
Tagliche Prasenz auf dem Hof und dem Feld - ndher am
Betrieb ist kein Anderer.

Hohes Vertrauen
Ihre Empfehlung zahlt - und hat direkten Einfluss auf
Entscheidungen.

Praxis-Beweis
Sie zeigen, was Saatqut leistet - sichtbar, nachvollziehbar
und Uberzeugend.

Die Branche in Zahlen

3 Mrd.

Euro Jahresumsatz

6.000

Betriebe in Deutschland

L SO0

' s By Mitarbeiter
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Synergie-Eftekte:
Mittelstand trifft Mittelstand

Was passiert, wenn zwei mittelstandische Unternehmen ihre Starken bundeln? Es entsteht eine Partnerschaft,
die grofser ist als die Summe ihrer Teile. agaSAAT Hybrid und Ihr Lohnunternehmen passen perfekt zusammen - in
BetriebsgrolSe, Strukturen und Werten.

Vergleich mittelstandischer Unternehmen

agaSAAT Hybrid GmbH Lohnunternehmen
z Mittelstandisch Mittelstandisch
Inhabergefihrt Inhabergefihrt

Regional verwurzelt Regional verwurzelt

Praxisnah Praxisnah

Partnerschaft
auf Augenhohe

Kurze Entscheidungswege Kurze Entscheidungswege

NKHKK
NHNKKK

Personliche Beziehungen Persdnliche Beziehungen

Gleiche Werte. Gleiche Sprache. Gemeinsamer Erfolg.

Warum diese Partnerschaft
funktioniert

Beide Unternehmen sind inhaber-
gefthrt, treffen Entscheidungen
schnell und handeln pragmatisch.
Beide sind regional verwurzelt
und kennen die Bedurfnisse der
Landwirte vor Ort. Beide setzen
auf personliche Beziehungen statt
anonymer Konzernstrukturen.




Das Partnerschaftsmodell

Unser Modell starkt alle bestehenden Vertriebskanale, anstatt sie zu ersetzen. Es entsteht ein Netzwerk, in dem jeder

Partner profitiert - eine echte Win-Win-Win-Situation.

Unternehmenssynergien die Wachstumspotenziale eréffnen

S — b

/ Verkauf / Beratung

Strategische Partnerschaft
Gemeinsames Wachstum und Effizienz

1 @
&g

Saatqutunternehmen
Innovative Saatgutlésungen
und Genetik

Social Media Inhalt

Gemeinsame
Werbung

Landwirtschaftlicher Dienstleister
Prazisionslandwirtschaft &
Felddienstleistungen

R — 1|

Feldtage

Sechs Saulen der Zusammenarbeit

Verkaufsberatung
Gemeinsame Sortenberatung beim Landwirt. Sie bringen
die Praxisnahe, wir das Fachwissen.

Social Media Content

Gemeinsame Content-Produktion: Aussaat-Videos, Feldchecks,

Ernte-Stories - authentisch und reichweitenstark.

Gemeinsame Werbung
Wir gestalten Flyer, Hofschilder und Werbematerialien in
lhrem Design - professionell und kostenfrei.

Training

Kundenbindung

Feldtage & Events
Gemeinsame Auftritte auf Feldtagen und der DeluTa -
Ihr Netzwerk, unsere Produkte.

Schulungen & Know-how
Exklusive Schulungen zu Sorten, Anbautechnik und Ver-
suchsergebnissen - Ihr Wissensvorsprung.

Kundenbindung
Werden Sie zum Komplettanbieter ,Yom Saatgut bis zur
Ernte” - starken Sie Ihre Position beim Landwirt.
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Was hat lhr
Lohnunternehmen
davon?

Lusétzliche Einnahmequelle

Attraktive Provisionen ohne eigenes Lagerrisiko oder Kapital-
bindung. Sie vermitteln Premium-Saatqut und generieren risikolos
zusdtzliche Liquiditat.

Kundenbindung stdrken

Werden Sie zum Komplettanbieter ,Yom Saatqut bis zur Ernte”. Ihre
Landwirte bekommen alles aus einer Hand - das starkt Ihre Position
nachhaltig.

Exklusives Know-how
Zugang zu agaSAAT-Schulungen, Versuchsergebnissen und Sorten-
beratung. Wissen, das Sie von der Konkurrenz abhebt.

Partnerschaft auf Augenhéhe
Keine Konzernstrukturen. Mittelstand pur. Schnelle Entscheidungen,
pragmatisches Handeln und ein gemeinsamer Antrieb: Ihr Erfolg.

Professionelles Marketing
Unsere Grafikabteilung wird zu Ihrer Werbeagentur. Flyer, Social-Media-
Posts, Hofschilder - in Ihrem Design, professionell und kostenfrei.




Das kooperative
Vierecksmodell

Unser klar definiertes Rollenmodell sorgt dafir, dass jeder Partner seine Starken einbringt und alle Beteiligten
profitieren - vom Saatguthersteller iber den Lohnunternehmer und den Handel bis zum Landwirt.

Geschaftsmodell fir die partnerschaftliche Landwirtschaft

@ Liefervertrage

Saatqutunternehmen
Innovation & Versorqung

|
i

1nb3ju13 uoa buniagan

C

I‘ |
" >
Handel
Vertrieb & Logistik

B ——
Distribution &
Abrechnung

03

H Beratung, Verkauf & Aussaat
Landwirt 9

Produktion & Verantwortung

agaSAAT Hybrid GmbH

Produkte, Fachwissen, Marketing-Support,
Versuchsergebnisse, Schulungsmaterial und
professionelle Werbemittel. Wir liefern al-
les, was Sie fir eine erfolgreiche Beratung
brauchen.

W \ertriebs- }

| partner Lohnunternehmen

Beratung, Anwendung, Verkauf. Sie sind
der vertrauenswirdige Ansprechpartner vor
Ort und empfehlen das passende Saatqut
direkt beim Landwirt.

7 Logistik- Y

partner

Landwirtschaftlicher
Dienstleister
Maschinen & Dienstleistungen

Regionaler Handel

Logistik, Abrechnung, Lager. Der Handel
profitiert von zusatzlichem Volumen und
Umsatz ohne erhohten Beratungsaufwand.

Landwirt

Profitiert von kompetenter Beratung, erst-
klassigem Service und Top-Saatqut aus einer
Hand. Alles vom Saatqut bis zur Ernte - ein
Ansprechpartner.
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Unser Sortenportfolio:
Mais

Das Sortiment mit Gber 70 agaSAAT-Maissorten steht fir konsequente Leistung auf dem Feld und maximale Flexi-
bilitat in der Nutzung. Ob fur die Silomais-, Kérnermais- oder Energie-Nutzung - hier trifft moderne Ziichtung auf
praxisnahe Landwirtschaft. Jede Sorte ist darauf ausgeleqt, unter unterschiedlichsten Bedingungen stabile Ergebnisse
zu liefern und dabei héchste Qualitat zu sichern.

Im Fokus steht dabei nicht nur der Ertrag, sondern das Zusammenspiel aus Wachstumskraft, Blattgesundheit und
Anpassungsfahigkeit. Eine z(gige Jugendentwicklung sorgt fur einen sicheren Start, wahrend robuste Pflanzen-
strukturen und qute Standfestigkeit die Basis fir verldssliche Ernten bilden. Gleichzeitig wird grofser Wert auf eine gute
Restpflanzenverdaulichkeit und den passenden Energiegehalt gelegt - entscheidende Faktoren fur Futter- und Biogasan-
wendungen.

Das Sortiment deckt ein breites Spektrum an Reifegruppen sowie Anbausituationen ab und bietet damit Losungen fUr
verschiedenste Standorte - von trockenen Regionen bis hin zu ertragsstarken Lagen. Erganzt wird dies durch innovati-
ve Mischungen und gezielte Weiterentwicklungen, die zusatzliche Leistung und Sicherheit ermoglichen.

So entsteht ein Maisportfolio, das nicht nur mit Masse Uberzeugt, sondern vor allem mit Klasse - gemacht fur Betriebe,
die mehr erwarten als Standard.

W&é&w W@WTWWMQ/W éw-(@w wir &ﬁp/ 25 wai(?;m
gfwbwg e wnyan — wwWw@w passende gr{@
W Tlre Kander.

Detaillierte Sorteninformationen finden Sie in unserem separaten

Sortenprospekt oder unter www.agaSAAT Hybrid.com




Raps, Soja,
Graser & mehr

Neben Mais bieten wir ein breites Sortiment an Kulturen, mit
denen Sie Ihren Landwirten ein Komplettpaket aus einer
Hand anbieten konnen.

Winterraps

agaSAAT-Winterraps Uberzeugt durch starke Jugendent-
wicklung, hohe Ertrags- und Olleistung sowie ausgepragte
Robustheit. Anpassungsfahig an verschiedene Standorte
bietet er sichere Ertrdge und stabile Bestande auch unter
schwierigen Bedingungen.

Grasermischungen

agaSAAT-Grasermischungen vereinen ausgewdhlte Arten fur
hohe Ertragsstarke, Ausdauer und Futterqualitat. Sie sind

optimal auf unterschiedliche Standorte und Nutzungsinten-

sitaten abgestimmt, uberzeugen durch schnelle Etablierung
und dichte Narbenbildung. So sichern sie langfristig stabile
Ertrage und eine zuverlassige Grundfutterbasis.

Soja
Sojabohnen gewinnen in Europa zunehmend an Bedeutung.

Wir bieten angepasste Sorten fur den heimischen Anbau - ideal
fur die wachsende Nachfrage nach regionalem Eiweif3futter.

Weitere Kulturen

Sonnenblumen
Sorten fiir Ol- und Futternutzung.

Halbzuckerriibe ALIANKA
Fur die Biogasanlage
und Fitterung.




MICRO POWER UI_TRA ........................

MICRO POWER ULTRA ist ein innovativer Mikrogranulatdinger zur Saatbanddiingung im Mais-, Raps-, Kartoffel- , Sonnen-
blumen-, Zwiebeln- und Erdbeer-Anbau. MICRO POWER ULTRA liefert 11 essenzielle Nahrstoffe in jedem Korn - Standard-
produkte nur 4 - 7. Das Ergebnis: Keine Limitierung in der sensiblen Jugendphase.

Warum MICRO POWER ULTRA fir Lohnunternehmer? . «
Als Lohnunternehmer bringen Sie MICRO POWER ULTRA E y
direkt bei der Aussaat mit aus. Das bedeutet: Ein
Arbeitsgang, doppelter Nutzen. Sie bieten Ihren Kunden
nicht nur die Aussaat, sondern gleichzeitig eine hoch-
effiziente Startdiingung - und verdienen an beiden
Dienstleistungen.

50-250€ 20kg/ha 910

“abhangig von Betriebsstruktur/ TransportgeW|cht
Flachenanteil/Viehbesatz



<'5,0%N 28,0 % P,0,
Gésafr_gtstickstoff (>93 % wasserloslic

5 . 50%KO
0,5 % Mg0

0,18 % Zn

0,1 % Mn- 0,02 % B

0,038 % Cu 0,001 % Mo

Besonderheit
Naturliche Huminsauren mobilisieren
festgelegtes Boden-Phosphat.

Mehr Wirkung mit
weniger Einsatz

- Spart Dunger & teure Gilleverwertungskosten

- Mehr betrieblicher Spielraum beim Giilleeinsatz durch
geringeren P-Eintrag

- Hohe Effizienz & Flachenleistung bei minimaler Aufwand-
menge

- Hohere Nahrstoffdichte ->12 Nahrstoffe in einem Korn

- Huminsduren verbessern die P-Verfiigbarkeit

Vergleich zur herkdmmlichen UFD

Kriterium Klassische MICRO POWER
UFD ULTRA
P-Menge je ha 20 - 30 kg 5,6 kg

Aufwandmenge 100 - 150 kg 20 kg

Mikronahrstoffe Teilweise Vollstandig
Huminsduren Nein Ja
Arbeitsaufwand Hoch Minimal
Verdatzungsrisiko Maglich Kein Risiko

Wirkungsweise

Durch die exakte Ablage direkt am Korn erfolgt eine
sofortige Nahrstoffaufnahme durch die ersten Feinwurzeln.
Die enthaltenen Huminsduren losen zusatzlich festgelegte
Phosphate aus dem Boden und steigern die biologische
Aktivitat.

M i MICRY POWER ULTRA sparen Sie M WMM,
V&fﬁ&mﬂv IZ/W/ P"’ BU&VW& W‘W& M&L&@&w ?WL?
TW—EW%}& - w«a&a&vyw%y n W&W/ﬂ(? @w&,?m?



Gemeinsames Marketing

Eine starke Partnerschaft braucht starke Kommunikation. Wir unterstitzen Sie mit einem Full-Service-Marketingpaket,
das lhre Position als Experte in der Region starkt - professionell und kostenfrei.

HS ™

Flyer & Broschiren Social Media Content Hofschilder & Banner
Individuelle Flyer mit Ihrem Fertige Posts, Stories und Videos Sichtbarkeit vor Ort:
Logo und Ihren Kontaktdaten - fur Ihre Kandle. Authentischer Professionelle Hofschilder und
professionell gestaltet von Content aus der Praxis, der Banner fur Ihre Betriebsstatte
unserer Grafikabteilung. Reichweite schafft. und Veranstaltungen.

Unsere Grafikabteilung wird zu Ihrer
personlichen Werbeagentur. Wir
gestalten alle Materialien in Ihrem
Corporate Design - so treten Sie pro-
fessionell auf, ohne eigene Design-
kosten. Von der Visitenkarte bis zum
Messestand.

e~ lhr Logo, unser Know-how.
A Cf) !

WhatsApp-Marketing

Der wichtigste Kanal in der Branche:
Schnelle Updates, Schnappschisse
vom Feld und kurze Videos direkt an
Ihre Kontakte. Wir liefern Ihnen fertige
Inhalte fur Ihren WhatsApp-Status.

Content-Strategie
) Gemeinsam entwickeln wir eine
/% Content-Strategie, die genau auf Ihre

Region und Ihre Kunden zugeschnitten
ist. RegelmaRige Postings, saisonale
Kampagnen und Erfolgsgeschichten.




Social Media:

Gemeinsam sichtbar

Gemeinsamer Content ist authentischer, reichweitenstarker und glaubwiirdiger als klassische Werbung. Wir
produzieren zusammen Inhalte, die Ihre Follower begeistern und neue Kunden gewinnen.

Unsere Content-Formate

Feld-Check
RegelmalSige Bestandskontrollen mit Kamera - zeigen
Sie Ihren Followern, wie die Sorten sich entwickeln.

Ernteerfolg
Ernte-Videos und Ergebnisse - nichts Gberzeugt mehr
als der Beweis auf dem Acker.

Maschinen Power

Ihre Technik im Einsatz - Aussaat, Pflege, Ernte. Content,

der die Community begeistert.

PartnerPortrait
Stellen Sie sich und Ihr Unternehmen vor - persénlich,
nahbar, authentisch.

Expertentipp
Fachliche Tipps zu Sortenwahl, Anbautechnik und
DUNguNg - positionieren Sie sich als Experte.

Kandle & Strategie

WhatsApp-Status

Der wichtigste Kanal in der Branche. Schnelle Updates,
Schnappschusse, kurze Videos. Direkt an Ihre Kontakte -
ohne Algorithmus.

Instagram & Facebook

Storytelling und Image-Bildung. Technik im Einsatz, Erfolgs-
geschichten, Behind-the-Scenes. Reichweite aufbauen und
Community pflegen.

User Generated Content

Lohnunternehmer zeigen stolz ihre Arbeit mit agaSAAT-
Produkten. Authentischer geht es nicht - und die Reich-
weite multipliziert sich.

Wor biefer Thnen. Té%'ﬁ?@ Secial—Median—Kefy:
T@C(E, (Q)‘M&"; \/w&wé/ M%M@?Y - S«:& lm;?(?/w,

wiu” umf('m:('“u:('ww
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360°-Service & Support

Wir lassen Sie nicht allein. Unser umfassendes Support-System garantiert, dass Sie sich auf Ihr Kerngeschaft
konzentrieren kénnen - wir kimmern uns um den Rest.

Agronomische Expertise Strategisches Marketing Full-Service Design

Unser regionaler AulSendienst Mafgeschneiderte Kampagnen, Unsere Grafikabteilung wird
begleitet Sie bei Sortenwahl die Ihre Position als Experte zu Ihrer Werbeagentur. Flyer,
und Anbau. Wir liefern Ihnen in der Region starken. Von der Social-Media-Posts, Hofschilder
Argumente, die auf dem Acker Strategie bis zur Umsetzung. - in Ihrem Design.
uberzeugen.

Inkl. Feldbegehungen & Branchen-Insiderin als Ihr Logo, unser Know-how -
Versuchsergebnisse Ansprechpartnerin kostenfrei

Maximale Wirkung, minimales Budget

Personal & Ressourcen Marketing & Events Vertriebsmodell

Nutzung bestehender Strukturen, kein  Organische Reichweite durch Social Erfolgsabhdngige Vergutung (Provi-

Aufbau neuer Vertriebsteams. Multi- Media und User Generated Content. sion). Fixkosten niedrig, risikofreies

plikatoren-Effekt durch Ihr Netzwerk. Getzielte Prasenz auf DeLuTa und Wachstum. Skalierbar und fair.
Feldtagen.




Jahresplan:
Synchronisiert mit der Saison

Unsere Zusammenarbeit folgt dem natirlichen Rhythmus der Landwirtschaft. Jede Saison bietet Chancen fir
gemeinsame Aktionen, Content und Vertrieb.

Frithjahr Maisaussaat-Begleitung - Content-Produktion ,Im Feld” - MICRO POWER ULTRA
Marz - Mai Aktionen - Auflauf-Kontrolle - Erste Social-Media-Kampagnen
Sommer Vorbereitung Feldtage - Graser-Aktionen - Start Feldtage-Saison - Bestands-
Juni - August kontrollen - #FeldCheck Content
Herbst Maisernte & Silierung - Ernte-Videos fir Social Media - Abschluss Feldtage -
September - Oktober #Ernteerfolg Kampagne - Rapsaussaat begleiten
Winter Vertragsabschlisse - Schulungen - Treffen auf Messen - Verkauf Mais und Dinger -
November - Februar Saison-Ruckblick - Planung nachste Saison
DeluTa Feldtage
Die DeluTa ist DAS Klassentreffen der Lohnunternehmer-  Gemeinsame Auftritte auf regionalen Feldtagen: Sie zeigen
Branche - ideal fir den gemeinsamen Austausch und lhre Technik, wir unsere Sorten. Praxis-Beweis, der tber-
den Ausbau unseres Partnernetzwerks. zeugt - und Content fur Social Media gleich mit.
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Interview mit dem Lohnbetrieb Janssen Rhede

Janssen Rhede - Tradition,
Innovation und die Menschen

dahinter

Wir sind beeindruckt von lhrer iiber 60-jahrigen Firmengeschichte und der
erfolgreichen Fihrung in der zweiten und dritten Generation. Das ist in der

heutigen Zeit etwas Besonderes.

Seit 1958: Was sind aus Ihrer Sicht die wichtigsten
Meilensteine, die Janssen Rhede zu dem gemacht haben,
was es heute ist? Gibt es eine Anekdote aus der Grinder-
zeit von Jakob ,Jacky” Janssen, die den Geist

des Unternehmens qut beschreibt?

Friher hatten wir fiir den Hof einen Schlepper mit
Allrad. Wir wurden einmal gefragt, ob wir diesen
zur Kartoffelernte an ein anderes Lohnunternehmen
verleihen wiirden. Daraufhin antwortete Opa: ,Das
konnen wir auch selber.” Also kauften wir einen Kar-
toffelroder - und so startete das Lohnunternehmen

Philosophie: Sie leben die Werte ,Kompetenz, Leistungs-

fahigkeit und Verlasslichkeit” Wie Gbersetzen Sie diese
drei Worte tagtaglich in die Praxis - fir Ihre Kunden und
Ihr 50-kopfiges Team?

Fair, ehrlich und bodensténdig - das sind unsere drei
Devisen im taglichen Alltag.

Smart Farming: Sie sind Vorreiter im Bereich ,Smart
Farming”. Welche digitalen Technologien sind fur Sie und
Ihre Kunden im Emsland und dariiber hinaus unverzicht-
bar geworden und warum?

Mittlerweile bekommt das System jedes Jahr Zu-
wachs - vor allem im Bereich der Ernteerfassung,
aber auch im Auftragsmanagement mit dem eigens
gestalteten Kundenportal - einem Portal fiir unsere
Kunden.

Ein Kundenportals mit nativen Apps zum interaktiven
Austausch zwischen Kunde und Unternehmen von
Auftragen, Dokumenten und Informationen.

myportal@janssen-rhede.de - Unser digitales
Kundenportal ist ab sofort verfiigbar.

v Auftrags-, Dokumenten- und Informationsaus
tausch

v Jederzeit transparente Auftragsibersicht

v Ergebnisse zu Ertrags- und Inhaltsstoffmessungen
direkt nach dem Auftrag ... und vieles mehr.




Die Partnerschaft mit agaSAAT Hybrid - Eine starke Verbindung

In diesem Abschnitt méchten wir die Synergien unserer Zusammenarbeit beleuchten. Ihre Entscheidung fir
unsere Produkte und unsere gemeinsame Entwicklung sind hier von zentralem Interesse.

Der Beginn: Wie und wann ist die Zusammenarbeit mit
agaSAAT Hybrid entstanden? Was war der ausschlag-
gebende Grund, unsere Produkte und Losungen in Ihr
Portfolio aufzunehmen?

Wir arbeiten seit etwa 2008 zusammen. Der Erst-
kontakt kam dber den Vertrieb, insbesondere iber
Gerd 0lling. Entscheidend waren jedoch die Qualitét
der Sorten sowie ein kompetenter Ansprechpartner,
der uns auch bei Herausforderungen begleitet hat

- sei es bei Kundenterminen vor Ort, bei Mitarbei-

Durch den Einsatz von Mikrogranulat entlasten

wir die Diingebilanz unserer Kunden. Gleichzeitig
schaffen wir die Moglichkeit, Nahrstoffe gezielter zu
platzieren - unterstiitzt durch unsere prazise Aus-
bringtechnik.

Unser Ziel ist es, den wertvollen betriebseigenen
Diinger effizient und effektiv einzusetzen, den Zu-
kauf mineralischer Diinger zu reduzieren und eine
Abgabe organischer Dinger méglichst zu vermeiden

terschulungen oder bei der Suche nach passenden Die Zusammenarbeit in der Praxis: Wie wiirden Sie die
Losungen. Partnerschaft mit dem agaSAAT Hybrid Team beschreiben?

Was schatzen Sie am meisten am Service und an der Be-
Wir freuen uns jedes Jahr aufs Neue, gemeinsam mit  ratung?

Carsten Manske unseren jahrlichen ,Best-Mais-Day’
durchzufihren.

Fokus Mikrogranulat & Saatgut: Sie setzen auf unser
Mikrogranulat und unsere Saatgut-Losungen. Welche
konkreten Herausforderungen lhrer Kunden (z.B. Nahr-
stoffeffizienz, Jugendentwicklung der Pflanzen, schwierige
Bodenverhaltnisse) konnten Sie damit gezielt adressieren?

Wir arbeiten im ehemaligen Regierungsbezirk Weser-
Ems - einer intensiv viehhaltenden landwirtschaft-
lichen Region, die stark durch organische Diingung
gepragt ist. Unsere Bdden sind gut versorgt, und wir
setzen in unserer Saatqut- und Diingeberatung ins-
besondere auf nachhaltige Verfahren.

Ganz einfach: Die Firma handelt nach unserer eigens
gelebten Firmenphilosophie - fair, ehrlich und
bodenstéandig. Und natirlich spielt auch das gute
Verhaltnis zu Carsten Manske eine wichtige Rolle.
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Gemeinsamer Erfolg - Ergebnisse, die fiir sich sprechen

Hier geht es um den konkreten Nutzen - fiir Sie als Lohnunternehmen und fiir Ihre Kunden, die Landwirte.

Messbare Vorteile: Welche positiven Ergebnisse und
Ruckmeldungen erhalten Sie von Ihren Kunden seit dem
Einsatz von agaSAAT-Produkten? (z.B. hohere Ertrage,
bessere Pflanzenvitalitat, einfacheres Handling)

Nicht jeder Standort passt zu jeder Sorte. Durch eine
fachliche Beurteilung und darauf basierende Emp-

fehlungen gelingt es uns jedoch, die passende Sorte

fir jeden Standort zu finden und so den Anspriichen
unserer Kunden gerecht zu werden - sei es in Bezug
auf Masse, Qualitat oder einen friihen Erntetermin.

lhr Vorteil als Lohnunternehmer: Welchen Nutzen
ziehen Sie als Dienstleister aus der Partnerschaft? (z.B.
Alleinstellungsmerkmal, hohere Kundenzufriedenheit,
effizientere Ausbringunq)

Gute Sorten und eine breite Sortenvielfalt fiir
unterschiedlichste Anbaustandorte bilden die Grund-
lage unserer Arbeit. Durch vorréatiges Saatqut und
eine schnelle Nachlieferung bei Engpassen kénnen
wir unsere Leistungen gezielt und prézise planen
und unseren Kunden ein hohes Mal$ an Zuverlassig-
keit bieten.

Durch jahrlich stattfindende Feldtage begeistern wir
unsere Kunden mit neuen Erkenntnissen zu Sorten
und Entwicklungen. Die langjéhrige Zusammenarbeit
mit agaSaat zeigt, dass wir voll hinter den Produkten
stehen - auch wenn andere Saatquthersteller regel-
malsig anfragen, ob wir mit ihnen zusammenarbeiten
mochten, sehen wir hier keinen Bedarf

Die stetige Weiterentwicklung im Bereich Peripherie,
etwa mit Lésungen wie MIKRO POWER ULTRA oder
weiteren Nischenprodukten, unterstreicht das
Engagement des Unternehmens. Dieses Engagement
geben wir direkt an unsere Kunden weiter.
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Gemeinsame Aktivitaten: Haben wir bereits gemein-
same Feldtage, Vorfihrungen oder andere Marketing-

maflnahmen durchgefihrt? Wie war die Resonanz und
welchen Wert haben solche gemeinsamen Auftritte fur
Sie?

Jahrlich findet auf unserem Betrieb ein Feldtag statt,
an dem (ber 150 Landwirte und Interessierte teil-
nehmen. Diese Veranstaltung ist mittlerweile ein
fester Bestandteil im Vorfeld der Maisernte.

Erganzend dazu versenden wir zum Jahresende Kun-
deninformationen und fihren Mitarbeiterschulungen
durch. Entscheidend ist dabei auch der persénliche

Kontakt, bei dem gezielte Fragen geklart und Kauf-

entscheidungen getroffen werden.

Wir beobachten, dass viele ehemalige Landwirte
heute Sorten verkaufen, bei denen sie den grofs-
ten Profit erzielen, ohne selbst die Sorte und ihre
Entwicklung zu verfolgen - anders als wir durch

den Eigenanbau. Oft wird dies durch kleine ,Danke-
schons” wie Mahdreschermodelle belohnt - und das
ist kein Scherz.

Bei uns konnen Landwirte Mais zu stabilen Preisen
bis zur Aussaat bestellen - ohne den Druck von
Fruhkaufen oder fallender Provision fir andere. Als
kleines Dankeschéon erhalten unsere Kunden ab einer
bestimmten Bestellmenge z. B. einen Spargelgut-
schein - etwas Solides, Wertvolles.

SchlieBBlich mochten wir unsere Kunden gezielt von
den Sorten (berzeugen - allein dadurch, dass wir die
Sorten selbst anbauen und die Entwicklungen sowie
Praxiserfahrungen direkt aufzeigen kénnen. So ver-
meiden wir es, die Landwirte bereits im September
unnotig ,zu nerven’, wie es in der Praxis leider oft
iblich ist.

Solche gemeinsamen Veranstaltungen haben fiir uns
einen hohen Stellenwert, da wir aktuelle Entwick-
lungen praxisnah prasentieren und unseren Kunden
direkt vermitteln konnen



Ein Blick in die Zukunft -
Gemeinsam wachsen

lhre Innovationskraft ist offensichtlich. Lassen Sie uns
zum Abschluss einen Blick nach vorne werfen.

Zukiinftige Herausforderungen: Was sind aus Ihrer Sicht
die grofsten Herausforderungen fur Lohnunternehmen und
die Landwirtschaft in den nachsten 5 -10 Jahren?

Die Rolle der Partnerschaft: Welche Rolle spielen starke
Partner wie agaSAAT Hybrid, um diese zukunftigen Her-
ausforderungen zu meistern und weiterhin erfolgreich zu
sein?

Sich an die globalen Marktsituationen anzupassen
betrifft viele Branchen - nicht nur die Landwirtschaft.
Umso wichtiger ist fiir mich das Prinzip starker
Partnerschaften. Wir méchten fir unsere Kunden

ein verlasslicher Partner sein - nicht nur, um Mais

zu hackseln und Rechnungen zu erstellen. Kunden-
bindung geht weit dariiber hinaus: Sie beginnt bei
individueller Beratung, innovativen Lésungen,
guter Technik und vor allem qualifiziertem Personal
- heute auch mit smartfarming- Loésungen.

Entscheidend ist, sich der Situation vor Ort zu stellen
und passende Losungen zu entwickeln, z. B. durch
den gezielten Einsatz moderner Applikationstechnik.

Gleichzeitig benétigen wir starke Partner, auf die wir
uns verlassen kénnen. In diesem Sinne sehen wir
agaSaat als einen wichtigen Partner - genauso wie
wir im Bereich Technik auf starke Partner setzen, um
unseren Kunden selbst ein verlasslicher und kompe-
tenter Partner zu sein.

Ihr Wunsch fur die Zukunft: Was winschen Sie sich fur die
Zukunft thres Unternehmens und die Landwirtschaft in
Ihrer Region?

Planungssicherheit und stabile Preise sind fiir unsere
Landwirtschaft essenziell. Die aktuelle geopolitische
Lage zeigt, wie wichtig es ist, dass wir unsere eigene
Versorgung sicherstellen. Gerade jetzt wird deutlich:
Unsere Prioritdt muss sein, dass unser Land gut ver-
sorgt ist - nicht, dass wir zweimal im Jahr auf Luxus-
reisen gehen. Menschen miissen wieder lernen, das
Notwendige wertzuschatzen.
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Ihr Projektteam Glawhwiiligheit ist

Hinter dem Projekt
»Business Lohnunter-
nehmer” steht ein
engagiertes Team, das
Sie personlich betreut
und die Partnerschaft
zum Erfolg fhrt.

Projektleitung

Cornelia Johannleweling

+49 178 336 OQ 6/ A Cornelia Johannleweling, Projektleitung Business
cjohannleweling@agasaat-hybrid.com Lohnunternehmer

Cornelia ist Ihre zentrale Ansprechpartnerin fir das Projekt ,Business Lohnunternehmer”. Als Branchen-Insiderin spricht
sie Ihre Sprache und kennt Ihre Herausforderungen. Sie koordiniert mafgeschneiderte Kampagnen, betreut Social Media
und ist Ihr direkter Draht zu agaSAAT Hybrid.

lhr regionales AuRendienst-Team

Zusatzlich zur Projektleitung steht Ihnen unser regionaler AuBendienst zur Seite. Ihre Ansprechpartner vor Ort begleiten
Sie bei Sortenwahl, Feldbegehungen und der gemeinsamen Kundenberatung.

D-sud D-West/Nordwest D-West/Nordost D-Ost

Lukas Salzeder Dirk Laubuhr Torben Janze Rowena Gerlach

+49 178 - 336 00 66 +49 172 - 936 00 29 +49160 - 96987216 +49 175 - 990 85 61
|.salzeder@agasaat-hybrid.com d.laubuhr@agasaat-hybrid.com t janze@agasaat-hybrid.com r.gerlach@agasaat-hybrid.com

D-Nord D-West/NRW D-Ost

Werner Coordes Hubert Beermann Burkhard Nefslinger

+49163 - 880 90 00 +49 178 - 336 00 69 +49171- 713 47 99
w.coordes@agasaat-hybrid.com h.beermann@agasaat-hybrid.com b.nesslinger@agasaat-hybrid.com



Ndchste Schritte -
So starten wir

Der Weq zur Partnerschaft ist unkompliziert und risikolos.
In 3 Phasen fihren wir Sie zum Erfolg - Schritt fir Schritt,
ohne Druck:

Kennenlernen & Erstgesprach - sofort &
unverbindlich

Wir lernen uns kennen, besprechen lhre Situation und
zeigen Ihnen die Moglichkeiten der Partnerschaft. Kein
Druck, keine Verpflichtung - nur ein offenes Gesprach unter
Mittelstandlern.

Onboarding & Schulung - innerhalb von 4 Wochen
Intensive Einfihrung in unser Sortiment, Schulung zu Sorten
und Anbautechnik, Bereitstellung von Werbematerial und
Social-Media-Kits. Sie werden zum Saatqut-Experten.

Gemeinsam durchstarten - ab der ersten Saison
Gemeinsame Kundenbesuche, erste Bestellungen, Content-
Produktion und Social-Media-Aktionen. Sie verdienen ab
dem ersten Tag - wir begleiten Sie dabei.

Kein Risiko. Kein Lager. Keine Kapitalbindung.
Sie empfehlen und vermitteln - Logistik, Abrechnung
und Lager Gbernimmt der regionale Handel. Sie
konzentrieren sich auf das, was Sie am besten konnen:

Beraten und Begeistern.
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Gemeinsam wachsen.

Sie sind bereit fiir den nachsten Schritt? Lassen Sie uns dariiber sprechen,
wie wir Ihre Zukunft gemeinsam gestalten konnen.

lhr Ansprechpartner

Carsten Manske
Geschaftsfihrer

+49 178 3360061
c.manske@agasaat-hybrid.com
www.agasaat-hybrid.com

agaSAAT Hybrid GmbH Tel.: +49-2845-93697-0 @ de-de facebook.com/agasaat.mais
Pascalstralie 11 Fax: +49-2845-93697-9 © youtube.com/user/agasaat
Gewerbegebiet Sid E-Mail: info@agasaat-hybrid.com instagram.com/agasaat_mais

D-47506 Neukirchen-Vluyn www.agasaat-hybrid.com
Www.maissaatqut.de



